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iPhoneiPhone転売転売で稼ぐ方法で稼ぐ方法
今なぜiPhone転売が注目されているのか？

〜タイミングとビジネスチャンス〜

あなたのビジネスに新しい収益の柱を

 2025年9月

New!





専門知識がなくても始められる！

なぜiPhone転売はなぜiPhone転売は稼げる稼げるのか？のか？


世界の価格差を活用

国や地域によってiPhoneの価格が大きく異なる

例えば、最大2倍以上の価格差も！


需要と供給のアンバランス

発売時期の違いや在庫の偏りがチャンスを生む

特に人気モデルは品薄状態になりやすい


為替レートの変動を利益に

円安・円高のタイミングを見極めれば

同じ製品でもより大きな利益が可能に



 日本: $1,320 (最安値)  トルコ: $4,085 (最高値)

 転売チャンスはここにある！

購入してトルコで販売すると最大3倍の価格差

為替レートの影響を考慮しても大きな利益が見込める

1台約$800～$2700の差益の可能性 ※2025年9月時点のApple公式価格（税込）

※現地での購入コスト・輸送費は含まない参考値

世界の世界のiPhoneiPhone価格差価格差
iPhone 17 Pro Max (256GB) 主要国価格比較





今すぐ行動が必要な理由！

今が今がチャンスチャンス！iPhone17最新シリーズ登場！iPhone17最新シリーズ登場


2025年9月 最新モデル発売

9月9日に発表、9月19日に正式発売

最新技術搭載で前モデルより大きな進化


世界中で品薄と長蛇の列

人気モデルはすぐに完売状態に

公式ストアでは数時間待ちの列も


Pro/Pro Maxは即プレミア化

高性能モデルは特に需要過多

発売直後から定価以上の価格で取引される





2016 2025

【強み【強み①①】8年継続の】8年継続の専門実績専門実績


2016年からの専門ビジネス

8年間にわたりiPhone転売だけを専門的に展開

一般の転売ヤーとは次元が違う経験値


蓄積されたノウハウ

市場変動、リスク対策、最適タイミングを熟知

あらゆる状況に対応可能な専門知識


安定した仕入れ＆販売ルート

長年の信頼関係に基づく独自チャネルを確立

安定した利益を継続的に実現





一般の転売では絶対に得られない利益水準！

【強み②】世界の【強み②】世界のバイヤーネットワークバイヤーネットワーク


複数国との独自ネットワーク

8年かけて構築した独自の販売チャネル

各国の信頼できるバイヤーとの直接取引


最適価格での安定販売

国際価格差を最大限に活用

最も利益率の高い販売先を常に把握


一般転売との圧倒的な差

一般転売業者には真似できないルート確保

高い参入障壁で競合が少ない市場



 予約1分で前モデル1日分超え  Pro Max人気度: No.1  プレミア率: +20〜30%


中国Apple Store - 長蛇の列

 数百〜数千人

iPhone 17 Pro Max (9,999元)が最も高額でも最も人気

多くの店舗で即日完売、非公式ルートでのプレミア価格化

転売業者が複数台を大量購入する光景も ※2025年9月発売直後のデータ

※中国全土の主要Apple Storeの状況

中国市場の中国市場の今今
驚異的な人気と需要急増



 年間流通量: 1億台以上  年間成長率: 13.5%  中古市場シェア: 49%

 巨大な市場チャンス

世界のiPhone流通量は年間1億台以上、転売市場も拡大中

中古市場はAppleが全体の49%を占める圧倒的シェア

新興国市場の需要増加で今後5年で倍増予測※Zion Market Research、Statista、CCS Insightの2025年データより

※中古・リファービッシュ市場を含む

iPhoneiPhone転売転売の市場規模の市場規模
年間1億台以上の巨大マーケット



 発売直後最大: +35%  USA→中国転売差益: $300〜$530  プレミア持続期間: 約2〜3ヶ月

 プレミア化のチャンスポイント

発売直後の1〜2週間が最もプレミア率が高い

特にPro/Pro Maxモデルは需要過多で価格上昇

アメリカで購入→中国・中東への転売が最も利益率が高い※2023-2025年の実績データに基づく平均値

※国際送料・関税等は含まない純粋な価格差

プレミア価格・プレミア価格・プレミア率プレミア率の実例の実例
発売後のプレミア率変動と転売利益



安定した長期収益モデルを実現

【比較】一般的な転売と【比較】一般的な転売と何が違う？何が違う？①①

 一般的な転売

 発売直後のみ高値で取引

 価格変動に大きなリスク

 すぐに価格下落して利益消失

 安定した販売ルートがない

 当事業の強み

 発売から1年以上利益確保

 独自の販売ルートを確立

 国際的なネットワークで安定供給

 価格変動にも対応できる体制





一般の転売では真似できないビジネスモデル

【比較】一般的な転売と何が【比較】一般的な転売と何が違う違う？②？②


高需要エリアの瞬時把握

地域ごと・時期ごとの需要変動を分析

どの国・地域で人気が高まるかリアルタイムで把握


仕入れ・販売先の戦略的分散

複数国からの仕入れと複数国への販売を同時進行

一般転売では不可能なマルチルート戦略


リスク分散で利益を最大化

特定国の規制変更や在庫問題に左右されない

複数の収益源を確保し安定した高利益を実現





短期的な流行ではなく長期的な収益源に

収益の収益の継続・安定性継続・安定性


長期間の収益実績

発売から1年以上経過しても

同一モデルで安定した利益を維持


複数国対応による安定性

各国市場の変動に左右されない体制

国際ネットワークでリスクを分散


高い参入障壁

構築に時間と信頼が必要なビジネスモデル

簡単に真似できない独自の強みを保有
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まとめ・まとめ・一緒に一緒にビジネスをビジネスを
広げませんか？広げませんか？

世界のiPhone市場を活かせば、

あなたも安定した副収入と高利益が目指せる！

 ご質問や興味があればぜひご相談ください！

 2025年9月


